Beltrami en Natuursteen
Holland vormen alliantie

Het grootste nieuws op Stone Expo 2008 was te horen tijdens
de persconferentie die Beltrami op Gentse bodem had belegd. Met
enige trots maakte de West-Vlaamse natuursteengroothandel er
bekend een alliantie met Natuursteen Holland te zullen vormen.
De grote winnaar van deze grensoverschrijdende samenwerking
wordt zondermeer de professionele klant, want die zal vanaf 23
mei 2008 kunnen genieten van een groter natuursteenaanbod en
een betere service.

Verregaande samenwerking
"Nederland en Belgi¢ als kleine natuursteenmarkten beschouwen,
zou een inschattingsfout zijn. Maar in vergelijking met landen als
China, Japan, de Verenigde Staten of Duitsland blijven het kleine spe-
lers op de wereldkaart. Aangezien de mondiale contacten ook in

onze branche aan belang winnen, hebben Beltrami en Holland
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Natuursteen beslist hun krachten te bundelen op het viak van assorti-
ment en logistiek.” Dat waren de woorden waarmee Herwig
Callewier, managing director van Beltrami, de verzamelde pers op

Stone Expo 2008 in Gent toesprak.

De Belgische natuursteengroothandel uit Harelbeke zal de alliantie
met zijn Nederlandse collega’s in Gasselte bekrachtigd zien op 23
mei 2008, de dag waarop Natuursteen Holland naar aanleiding
van het 30-arig bestaan zijn opendeurdagen houdt. Het betreft een
verregaande samenwerking die de positie van beide natuursteenbe-
drijven qua inkoop en voorraad verder moet versterken en die zal lei-
den fof een groter aanbod en een nog betere service voor de pro-
fessionele klanten in de Benelux. “Op logistiek viak betekent deze alli-
antie daf de voorraad van beide bedrijven, die sowieso al zéér groof
was, nog verder zal toenemen”, aldus Herwig Callewier. “De klant
van vandoag probeert zijn voorraad zo laag mogelijk te houden
maar wil wel zo snel mogelijk beleverd worden. Dankzij een grote
voorraad in Belgié en Nederland en een uitgebreid wagenpark kun-
nen wij onze klanfen een nog snellere en correcte levering garande-
ren.  Dankzij deze veregaande samenwerking met onze
Nederlandse collega'’s kunnen we een groter natuursteenaanbod nog
veel sneller beschikbaar stellen. Het is onze ambitie om de klanten
binnen de week te helpen.”

Zelfstandige ondernemingen

Zowel Belirami, de nummer twee in Belgi€, als Natuursteen Holland,
Nederlands op één na grootste leverancier van natuursteen, stoan al
jaren bekend om hun persoonlijke benadering van hun klanten. “Dat
is een doelbewuste strategie die beide ondememingen in de toe-
komst verder willen uvitbouwen”, benadrukt Bart Duursema, directeur
van Natuursteen Holland. “Het persoonlijk contact met de professio-
nele klant is iefs wat Belirami en Natuursteen Holland hoog in het
vaandel dragen. We willen nog dichter bij hem stoan. Beide firma'’s
hebben op verkoopsniveau een sterke binnen- en buitendienst en die
froef willen we na de bekrachtiging van onze alliantie op 23 mei
2008 nog meer gaan uitspelen. Maar onze klanten kunnen nu al kie-
zen uit beide gamma’s.”

Belangrijk om weten is ook nog dat Natuursteen Holland en Beltrami
als zelfstandige ondememingen blijven opereren. Ze vertegenwoor-
digen een gezamelike omzet van ruim 40 miljoen euro en stellen
samen bijna honderd medewerkers tewerk.
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